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Laajat oikeudenkaynnit ovat tunnetusti kalliita ja kestavat pitkaan. Ne sitovat yrityksen paaomia useaksi vuodeksi
eteenpain, eikd varmuutta lopputuloksesta ole. Oikeudenkdynteihin sisaltyy aina kuluriski. Yritys joutuu usein
harkitsemaan, kannattaako lahtea riitelemaan, vaikka sen vaatimuksella olisi vahvat perustelut ja hyvat
menestymisen mahdollisuudet. Taloudellisten resurssien kayton nakékulmasta voi vaikuttaa perustellummalta

jattaa kanne nostamatta.

Vain harvoilla yrityksilla on helposti irrotettavissa ylimaaraisia varoja pitkiksi ajoiksi mittaviin oikeudenkaynteihin.
Erityisesti kiristyneen likviditeetin tilanteessa (johtuen esimerkiksi COVID-19 pandemiasta) yrityksella voi olla
hyvin perusteltu ja voitettavissa oleva vaatimus vastapuolelta, mutta yrityksellad ei ole varaa vieda asiaa

eteenpain.

DLA Piperin asiakkailla on nyt mahdollisuus saada oikeudenkayntien rahoittamiseen liittyvaa palvelua (T hird
Party Funding). DLA Piper on sopinut yhteistydsta Litigation Capital Managementin (LCM) ja Aldersgate Funding
Limitedin (Aldersgate) kanssa asiakkaidensa oikeudenkayntien rahoittamiseksi. LCM on Lontoon pdrssissa
listattu yli 20 vuoden ajan oikeudenkadyntien rahoitusta harjoittanut toimija. Aldersgate on puolestaan

oikeudenkayntien rahoittamista varten perustettu yhtio, jonka kautta yksinomaan DLA Piperin asiakkailla on
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mahdollisuus saada rahoitusta oikeudenkaynteihinsa. Rahoitusta voi saada oikeudenkaynteihin seka yleisissa
tuomioistuimissa etta valimiesmenettelyissa.

Jarjestelyssa rahoittaja kantaa oikeudenkaynnista aiheutuvan kuluriskin asiakkaan puolesta. Tama mahdollistaa
jutun ajamisen ilman, etta asiakkaan tarvitsee sitoa prosessiin omaa paaomaa missaan vaiheessa.
Oikeudenkayntikulut eivat rasita yrityksen tulosta eivatka vaikuta sen kassavirtaan. Rahoitusjarjestelyssa
asiakkaalla ei mydskaan ole kuluriskia vastapuolen oikeudenkayntikuluista, silla ne katetaan erillisella
vakuutuksella. DLA Piper saa palkkionsa rahoittajalta, jonka osalta osapuolet ovat sopineet, ettd DLA Piper antaa
30 prosentin alennuksen sen normaaleihin listahintoihin verrattuna. Asiakkaan ei tarvitse maksaa mitaan, jos
juttua ei voiteta. Jos juttu voitetaan, DLA Piperin ja rahoittajan palkkiot peritdan vastapuolelta seka sovittuna
osuutena asiakkaan oikeudenkdynnilla voittamista varoista. Rahoittajan osuus on tyypillisesti 20-40 prosenttia
voitetusta summasta. Voiton tilanteessa DLA Piper saa tayden palkkion seka taman lisaksi mahdollisesti pienen
bonuksen voitetusta summasta.

DLA Piperin mallissa rahoittaja rahoittaa oikeudenkayntien portfoliota, eli ei ainoastaan yksittaisia juttuja.
Rahoittaja saa tuottonsa portfolioon kuuluvien juttujen menestyksellisen ajamisen tuloksena. Rahoittaminen

osana portfoliota yksittaisten juttujen sijaan tarkoittaa asiakkaille edullisempia rahoitusehtoja.

Jarjestelyn ansiosta DLA Piper pystyy tarjoamaan asiakkailleen erittain kilpailukykyiset rahoitusehdot ja nopeat
rahoituspaatdkset. Rahoituspaatokset tehdaan rahaston rahoituskomiteassa, jossa paatds pyritddn tekemaan
noin kuukauden kuluessa lopullisen hakemuksen jattamisesta. Tyypillisesti vastaavassa tilanteessa markkinoilla
rahoituspaatdéksen saaminen voi vieda kolmesta kuuteen kuukautta.

Perustetun rahaston koko on 150 miljoonaa puntaa, eli noin 170 miljoonaa euroa. Asiakkaan oikeudenkaynnin
rahoittaminen rahaston kautta edellyttaa, etta vaatimukselle on olemassa vahvat perustelut ja hyvat
menestymisen mahdollisuudet. Oikeudenkdynnin rahoittaja tekee itsendisen juridisen ja taloudellisen due
diligencen jokaisen jutun sopivuudesta rahoituksen kohteeksi. Rahoittaja arvioi etenkin riidan
voitonmahdollisuutta, jolta osin edellytetaan yli 60 prosentin todennakdisyytta, seka taman lisaksi osapuolia ja
vastapuolen maksukykya. Liséksi rahoittaja arvioi, onko tuomioistuimen paatés taytantddnpanokelpoinen siina
maassa, jossa vastapuolen omaisuus sijaitsee. Oikeudenkaynnissa esitettdvan vaatimuksen maaran tulee
lahtdkohtaisesti ylittaa 5 miljoonaa puntaa, eli noin 5,5 miljoonaa euroa ja rildasta saatavan korvauksen pitaa
olla noin kymmenkertainen suhteessa odotettavissa oleviin oikeudenkayntikuluihin. Edelld mainituista
edellytyksista johtuen rahoituksen kohteeksi sopivat parhaiten suurten kansainvalisesti toimivien yritysten
keskinaiset riidat.
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